consult

Obrazac za pripremu pregovora
1 Osnovnipodaci
Kompanija Predmet Gde i kako (Mesto, format: sastanak, onlajn, tender)

2 Ucgesnicii njihovi interesi

Nasa strana Druga strana

Moé Spreman za . Moé Spreman za
.. . Imeiuloga Interes .. .
odluéivanja dogovor? odlu¢ivanja dogovor?

1 VyEN 000 | |1 VEN 000
2 yEN 000 | |2 VEN 000
3 v|(s](N OO0 3 VSN 000
4 v|[s]N OO0 4 V|[s]N OO0

Nisu za stolom, ali uti¢u naishod: Nisu za stolom, ali uti¢u naishod:

Imeiuloga Interes

Ko odlucuje, ko utice, a ko moze da blokira? Pazite na interne frontove sa obe strane.

3 Ciljpregovora

Koji je idealan rezultat za svaku stranu? Da li ovi pregovori uzimaju svu raspoloZivu vrednost?

4 Dizajn dogovora

Sta se razmenijuje i kako Vrednost koju mozemo da dodamo za obe strane

Redosled: ko iznosi Stai kada

Da li je dizajn izvodljiv? Da li odgovara na interese ucesnika? Da li stvara dodatnu vrednost? Postoji li bolji dizajn?

5 Procenjeni prihvatljivi minimum

Nasa strana Druga strana

Najnizi ishod sa kojim svaka strana moze da Zivi.

6 BATNAiWATNA

NasSa strana Druga strana

BATNA: Najbolja alternativa ako nema dogovora BATNA: Najbolja alternativa ako nema dogovora

WATNA: Najgora alternativa ako nema dogovora WATNA: Najgora alternativa ako nema dogovora

Sta se deSava sa svakom stranom ako se ne dogovorite?

7 Linija povlacenja

NasSa, usaglasena interno pre sastanka Njihova, procena

Kako ova linija povlacenja izgleda iz duzeg vremenskog ugla? Ponekad je bolje ne dogovoriti se nego sklopiti los dogovor.
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